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Produktions-
virksomhed fik nye
salgsverktojer til
det globale marked

Lesjofors i Tinglev fik med en
international studerende ny salgsstrategi
til det globale marked, og introduceret
LinkedIn som nyt effektivt vaerktoj til
nye internationale kundekontakter.

Lesjofors, der producerer trykfjedre til bl.a. termostater, ventiler og hy-
draulik, har med automatisering og LEAN lgbende optimeret produkti-
onen og med IS0 certificeringer forbedret kvaliteten i arbejdsprocesser
og produkter.

"Vi har et hgjt fagligt niveau med specialisteret teknisk viden og det har
altid vaeret en styrke for virksomhedens udvikling at fa den nyeste viden
ind i form af studerende i praktik som f.eks. ingenigrer eller maskintek-
nikere’, fortzller Steen Hedegaard, direkter i Lesjofors.

Behov for ny viden og internationale gjne

Lesjofors bevaeger sig indenfor for en nicheproduktion af trykfjedre og
har et godt fodfaeste pa det internationale marked — men med ambition
om udvidelse af kundekredsen var nye tiltag ngdvendige i virksomhe-
dens salg og markedsfgring. Inden Anita Andersen fra Erhvervenes Hus
Aabenraa tradte ind af daren med projekt Viden til Landet havde Steen
Hedegaard besluttet sig for at fare de gode erfaringer med hgjtuddan-
nede studerende pd det tekniske omrdde med overi udviklingen af deres
globale salg og markedsfaring.



Praktikforlab gav viden og erfaring til fremtiden

Som studerende pd Master i International Business Relationship Ma-
nagement pa SDU i Senderborg kunne Martina Bezclebovd fra Tjekkiet
stille de rigtige spargsmél og udfordre den nuvarende indsats.

"I dialog primart med Steen Hedegaard og Kim Holm Jgrgensen ana-
lyserede jeg mig frem til en ny salgsstrategi og anbefalede dem bl.a. at
bruge de sociale medier i deres markedsfering til videndeling og dialog’,
forteeller Martina Bezclebovd, “mit praktikforlgb har givet mig en kaem-
pe erfaring og viden fra erhvervslivet, som jeg kan bruge i mit studie og
nar jeg skal ud og sage job’”.

Ny salgsstrategi og nye internationale medier i spil
Martina Bezclebova var i virksomheden hver dag og starte-
de sit praktikforleb med en grundig introduktion til virk-
somheden og opgaven — en introduktion som tager tid,
men som betaler sig.
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INGLEFF/TINGLEV — Der Bau- zentrum , Erhvervenes Hu.
er Krug konnte davon Nut- Apenrade wird Unterneh

zen ziehen, das Tingleffer men bei der Kampagne ,Vi-
Anzeigenblatt und somanch den til Landet“ seit gerau-
anderes Unternehmen in mer Zeit Studenten mit ,ho-
der Kommune Apenrade. her Ausbildung, wie es
Jiingst konnte sich nunauch heifit, vermittelt,um der Fir-
die in Tingleff anséssige Fe- ma mit speziellen Projekten
derfabrik des Unterneh- weiterzuhelfen. Den qualifi-
mens Lesjofors iiber den zierten Praktikanten wird
“insatz eines hochqualifi- zugleich die Mdglichkeit e
>rten Praktikanten freuen. o6ffnet, Berufserfahrung
v das Wirtschaftsforder- sammeln.

"Martinas analyse bekraeftede vores kundestrategi — vi

har ikke fravalgt kunder, men har prioriteret at holde
fokus der, hvor kundens behov matcher vores kerne-
kompetancer: kvalitet, leveringssikkerhed og kvalifice-

ret support’, fortaller Steen Hedegaard, “her kender vi

de potentielle virksomheder, hvor vi skal have de rette
kontaktpersoner trukket tattere ind i vores netverk og
skabt en professionel social relation - det er lykkes os bl.a.
via LinkedIn, som et nyt og effektiv vaerktg;”.

En snak om dine muligheder?
Er du interesseret i en snak om dine muligheder med en studerende i
praktik- eller projektforlgb er du velkommen til at kontakte:

Virksomheden sa

muligheden for - for

forste gang - at tage en anden

faggruppe end ingenigrer ind
i studiepraktik og man tog

Lisheth Strange Jensen
Erhvervenes Hus Aabenraa, ErhvervenesHus V

pa tif: 7362 2024 / Isj@ehaa.dk Aabenraa
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